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成 為 全 球 首 家 上 市 的 財 經 公 關 集 團

皓天財經集團（1260.HK）是全球領先的財經傳訊集團，2012年在香港主板上市，成為全球

首家上市的財經公關集團。集團現有員工超過500人，以香港為基地，網路覆蓋全球包括

紐約、倫敦、巴黎、法蘭克福、迪拜、波士頓等等各大金融中心，在北京、上海、深圳、

新加坡都設有分公司。集團為上市公司和擬上市公司提供一站式金融服務，包括:財經傳訊、

國際路演、財經印刷、投資者關係、資產管理、品牌推廣及企業獵頭[一站式服務」。成立

至今已經助力500多家公司成功IPO，連續多年港股IPO市場份額超通80%，名列第一。為

中國客戶提供新的海外諸詢服務，致力於帶領中國內地企業「走出去」: 並且協助國際企業

建立他們在亞洲的卓越優勢，促成在中國地區的跨領域合作。

專 業  創 新
一 站 式 財 經 傳 訊 集 團
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Lalamove:香港創新企業如何在
全球物流領域大放異彩

Lalamove成立於香港，是一個與城市共同成長的企

業。憑藉香港作為國際金融中心的優勢，Lalamove不僅在

香港本土市場深耕，還成功拓展了海外市場。公司現已覆

蓋包括中國內地、日本在內的多個國家和地區，市場潛力

巨大。中國內地市場的快速增長為Lalamove提供了廣闊空

間，同時在國際市場上，Lalamove憑藉其靈活的商業模式

和創新的技術解決方案，已經佔據了一席之地。

Lalamove以創新精神為驅動，不斷拓展業務版圖，特

別是在日本市場的積極進軍，標誌著其全球化戰略又邁

出了重要一步。Lalamove通過符合不同市場需求的運營模

式，實現了公司、司機和當地中小企業的三贏局面。其科

技驅動的物流解決方案已經為當地物流生態系統帶來了重

大變革和提升，進一步鞏固其在行業中的地位。

alamove的商業模式經過市場的檢驗，已證明具

備可行性並實現盈利。公司最新的招股書數據顯示，

Lalamove在IPO過程中的表現展示了其強大的市場潛力

和廣闊的前景。憑藉持續優化的業務、不斷改善的業績

以及覆蓋內地和國際市場的增長空間，Lalamove正穩健

地走在全球化擴張的道路上。

隨著全球物流行業的不斷發展，Lalamove憑藉其獨特

的商業模式和創新技術解決方案，已在國際舞臺上嶄露頭

角。它不僅為自身帶來了可觀的增長機會，也為整個行業

貢獻了新的思路和模式。未來，隨著Lalamove在國際市場

上的進一步拓展，其在全球物流行業的地位必將進一步提

升，成為資本市場和投資者關注的焦點。投資者的信心不

斷增強，這在美的集團成功上市時尤為明顯。美的股價在

上市當天開盤大漲8%，高位定價和高額集資額突顯了市

場的熱情。類似的市場現象引出了對Lalamove的關注。作

為香港土生土長的企業，Lalamove不僅利用香港背靠祖國

的優勢，實現了全球市場的拓展，更憑藉創新精神在物流

行業迅速崛起，成為備受國際矚目的品牌。
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北京燃氣藍天助力投資者精準掌
握集團財務表現

北 京 燃 氣 藍 天 控 股 有 限 公 司（ 股 票 代 碼：06828.

HK）於2025年2月20日在香港發佈公告稱，董事會已決

議將集團綜合財務報表的呈列貨幣由港元變更為人民

幣。此舉旨在更真實、透明地反映集團業務營運及財務

狀況，進一步提升股東與投資人對財務數據的理解與評

估。

作為國內領先的清潔能源綜合服務商，北京燃氣藍

天業務涵蓋天然氣全產業鏈投資與運營，重點佈局液化

天然氣(LNG)貿易、車用燃氣及分散式能源等領域。集

團依託股東資源及市場化營運優勢，持續推動綠色能源

業務拓展。

公告顯示，此次調整主要基於集團實際業務需求。

集團絕大部分業務交易、資產負債均以人民幣計值及結

算，採用人民幣作為財務報表呈列貨幣，可有效減少

匯率波動對財務數據的影響，使財務表現與業務實質更

為契合，幫助投資者更直觀地分析集團經營成果及資

產結構。董事會強調，此次變更符合國際財務報告準則

(IFRS)的相關規定，經過審慎評估後認為，人民幣作為

呈列貨幣將更貼合集團戰略發展方向，有助於增強財務

資訊的可比性和決策參考價值。

市場對此調整反應正面。截至2025年2月20日收

盤，北京燃氣藍天(06828.HK)收報0.029港元╱股，上

漲3.57%，成交量1627.2萬股，成交額47.43萬港元，

振幅7.14%。反映出投資者對集團財務透明度及長期佈

局的認可。分析師指出，此舉不僅反映集團強化財務管

理的決心，更與其深耕內地核心業務、優化資本管理的

策略方向一致。

此次財務報表呈現貨幣變更是提升企業治理水準的

重要措施。未來，集團將持續深化與投資人溝通，推動

業務發展與財務表現協同，為股東創造永續價值。透過

減少匯率波動幹擾、真實反映業務實質，此調整將進一

步鞏固投資者對集團財務健康狀況的信任，為市場提供

更清晰的決策依據。
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北森控股全面接入DeepSeek，
加速AI戰略升級

北森控股有限公司（「北森控股」或「公司」，股份

代 號 ： 9669.HK ）欣 然 宣 佈 ， 公 司 已 於 2 月 7 日 接 入

DeepSeek-R1和DeepSeek-V3大模型，旨在將最前沿

的AI技術融入AI面試官、AI陪練、AI個人領導力教練

Mr. Sen等產品，為客戶提供智能化服務。此舉意味著

公司在積極擁抱AI戰略的道路上邁出了重要一步，為企

業人力資源管理帶來全新變革。

隨著數字經濟、數字人才產業不斷發展，AI大模型

在不同業務場景中持續落地，公司於2024年正式啓動AI

戰略，致力於研發人力資源全場景AI Agent。在通用大

模型的基礎上，公司融合20餘年人才管理技術和知識，

於2024年8月發佈了AI招聘助手、AI面試官、AI員工助

手、AI做課助手、AI陪練助手、AI測評、AI個人領導力

教練Mr. Sen 7大AI助手，集合超100項AI特性，形成北

森AI Family產品家族，推動產品全面AI升級，引領人力

資源管理行業邁向智能化、個性化、高效化的新時代。

大模型時代的AI應用，降低了純技術能力的影響，

但增加了對領域專業知識和經驗的依賴。一個領域專

家 可 借 助 大 模 型 快 速 地 開 發 出 能 力 水 準 與 其 相 當 的

Agent。以北森AI面試官為例，第一個優勢在於北森過

往在面試以及招聘場景下的人才評估的積累，包括不同

行業的崗位畫像、專業的面試方法以及「對面試這種文

本資訊」給出客觀的高水準量化評估的經驗與能力，這

些優勢支持北森開發的AI面試官不是一個僅有面試互動

外殼的面試官，而是一個真正能做面試交流和人才評價

的面試官。第二，目前北森AI面試官走在了正確的道路
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上，沒有用「AI的外殼與噱頭」去吸引用戶，而是扎扎實

實地做「AI面試官面試能力的提升」，這將支持北森在第

一輪熱潮退去後仍然引領市場。

AI面試官是北森第二代AI面試產品，基於多種大語

言模型構建，包括通義、火山、智譜和DeepSeek等，

與公司自身在專業領域的深厚專家經驗相結合，開發出

與人類專家水準相當的Agent，不僅評估能力，更注重

潛力的測量，可以將招聘效率提高60多倍，面試成本僅

是傳統招聘成本的不到十分之一，在推向市場後受到客

戶廣泛歡迎。自2024年8月以來，公司AI相關產品客戶

數量已超過200家。

DeepSeek具有更出眾的長文本理解能力、深度回

應能力、推理能力和更低的部署及應用成本。北森接

入DeepSeek後，可以提高AI面試官與候選人互動的深

度，支持北森AI面試官更好地識別「利用大模型在面試

中作弊」的行為，改善候選人的面試體驗並提升面試評

估結果。中長期來看，公司會利用這些能力以更快的速

度進入AI Agent2.0時代，即讓AI面試官能成為一個崗

位的面試專家，自主地與候選人提問、追問和評分，整

個流程完全是像一個專業面試官的面試流程一樣，當下

的產品形態是教會了AI面試官按照單勝任力維度進行候

選人崗位適配的評估，而未來會彌合掉「單維度間的組

合感」，形成一種自然地全流程交談與對話。對客戶而

言，新形態的Agent也更懂崗位要求。

與此同時，隨著DeepSeek的應用越來越深入，北

森將會依託DeepSeek的能力與北森多年的人才管理專

業知識的積累，打造全新的北森AI Learning，幫助更

多的客戶完成從E-learning到AI Learning的轉化。北森

AI Learning產品可借助DeepSeek高效提煉並匹配海

量學習資源，為不同層級、不同崗位、不同能力的員工

提供更精准、個性化的學習路徑。通過智能分析，北森

不僅能打破傳統被動授課模式，還能快速構建具備場景

化、陪伴式、高效且可持續迭代的學習方式，深度支持

企業知識培訓和人才培養。

依 託 已 落 地 的 AI 面 試 官 、AI 個 人 領 導 力 教 練 Mr. 

Sen、AI陪練與AI做課等能力，北森構建了一個覆蓋人

才引進、管理培養與專業技能培養的生態系統，為客戶

提供更優質的培訓體驗，並為行業帶來持久的價值增長

與創新動能。

AI產品的進一步升級，在能力提升、成本降低、客

戶接受度以及營銷層面都將帶來巨大幫助，預期將為客

戶提供更優質的服務體驗，幫助其提高人力資源管理

效率，降低運營成本，同時有助於公司緊跟技術發展潮

流，推進在人工智慧與人力資源管理融合方面的研究和

實踐，穩步提升核心競爭力，擴大市場份額及鞏固領先

地位，為行業高質量發展樹立新的標杆。

展 望 未 來 ， 公 司 將 依 託 接 入 DeepSeek 的 先 發 優

勢，以技術創新為驅動，以客戶需求為導向，繼續加

強數據循環的建設，持續優化產品和服務，深耕AI技術

在人力資源領域的應用，推動人力資源科技的變革與發

展，並加快AI Family產品的商業化進程，樹立「更懂人

才的AI」第二道護城河，更好地回報股東及投資者。
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逐「綠」而行：大唐發電攜手綠色
能源創新與發展

在中國的可持續發展大潮中，大唐國際發電股份有

限公司（股票代碼：00331.HK，以下簡稱「大唐發電」）

正積極擁抱綠色能源的未來。作為中國電力行業的重要

參與者，大唐發電正加快向綠色能源轉型的步伐，為實

現可持續發展目標貢獻力量。近年來，全球對綠色能源

的需求日益增長。

光伏和風電等可再生能源專案的快速發展正在改變

傳統能源市場的格局。根據中國儲能網的報導，光伏專

案的普及程度已經達到街知巷聞的程度，帶動了新能源

指標的變化，風電也逐漸受到更多關注。然而，快速增

長的同時也面臨著投資和技術創新的挑戰。隨著山東華

電濱州沾化魯北基地350MW光伏發電專案的啟動，以

及全國最大「沙戈荒」光伏專案在新疆的成功並網，這些

專案的進展展示了中國在推進新能源專案上的決心和能

力。這些專案的實施不僅推動了當地經濟的發展，也為

中國的綠色能源轉型提供了堅實的基礎。大唐發電一直

致力於推動可再生能源的發展，同時通過技術創新提高

能源使用效率。公司在股市保持穩健表現，最近的股市

數據顯示，大唐發電的市值達到272.05億港元（255.03

億人民幣），顯示出投資者對其未來發展的信心。

公司在財務上的穩健表現為其可持續發展計劃提供

了有力支持。近期，大唐發電收盤上漲1.72%，滾動市

盈率為18.45倍，這不僅反映了市場對其財務健康狀況

的認可，也為其未來的綠色發展戰略提供了資金保障。

展望未來，大唐發電將繼續加大對綠色能源專案的投

入，探索更多創新的商業模式，提高公司在全球可再生

能源市場中的競爭力。公司將致力於技術創新，優化業

務結構，以實現更高效、更可持續的增長。

大唐發電的綠色能源戰略不僅符合國家政策導向，

也符合全球可持續發展的潮流。通過不斷優化能源結

構，推動綠色技術創新，大唐發電勢必將在未來的綠色

能源市場中佔據更加重要的地位。

隨著國家對可再生能源的政策支持逐步加大，大唐

發電的未來發展充滿了機遇。作為行業的領先者，公司

有望在未來通過一系列綠色創新舉措，不斷提升其市場

地位和影響力，為建設一個更加環保和可持續的未來貢

獻力量。
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大唐環境公司：以綠色基因領航
雙碳賽道，打造環保產業新標桿

2025年2月12日，大唐環境產業集團股份有限公司

成功斬獲中國環保產品認證(CCEP)證書，成為中國大

唐集團體系內首家獲此殊榮的企業。這項由中環協（北

京）認證中心頒發的權威認證，不僅印證了企業"技術研

發－生產製造－項目應用 "全鏈條的卓越品質，更彰顯

了其作為電力環保領軍企業在國家雙碳戰略中的核心價

值。

身為中國電力環保領域的先驅，大唐環境公司自創

立之初便將綠色發展刻入基因。在"綠水青山就是金山銀

山"理念指引下，公司建構起"技術研發－裝備製造－工

程服務 "三位一體的環保產業格局，其自主研發的第二

代湍流管柵脫硫提效技術將脫硫效率提升至99%行業標

竿。

此次獲得CCEP認證的二氧化碳排放連續監測系

統，正是企業創新圖譜上的最新成果。該系統深度融合

物聯網與大數據技術，實現碳排放數據的即時追蹤與智

慧分析，為火力發電企業碳資產管理提供精準"導航"。

榮譽牆上，全國文明單位、中國環境企業50強等頭

銜見證著企業的發展軌跡。但大唐環境公司的綠色旅程

不只如此，隨著碳捕集封存、氫能綜合利用等尖端技術

的佈局深化，企業正從環保設備供應商轉型為綜合環境

解決方案商。

在雙碳目標倒數背景下，大唐環境公司的創新實踐

具有風向標意義。當越來越多的企業開始將ESG理念納

入戰略核心時，這家深耕環保領域二十載的央企已構建

起包含1000餘項專利技術的創新矩陣，其環保裝備出口

至"一帶一路"沿線國家，正在將中國方案轉化為全球氣

候治理的東方智慧。
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大唐新能源股價飆漲超12%， 
獲險資及私募青睞

港股研究社訊，港股市場中的大唐新能源(01798)

成為焦點，其股價在午後時段突然發力，漲幅一度超

過15%。截至發稿，該股已上漲12.08%，報價2.32港

元，成交量達1.96億港元。這次股價飆漲的背後，是長

城人壽和寧泉資產的增持動作。根據最新揭露資料，長

城人壽在2月21日再次增持大唐新能源300萬股，持股

比例上升至13.11%。而寧泉資產也在2月14日增加了大

唐新能源472.1萬股H股股份，持股比例達10.07%。

這次股價飆升的主要原因之一是險資和私募的增

持。長城人壽和寧泉資產的增持動作不僅顯示了市場對

大唐新能源的認可，也反映了其在綠電領域的投資價

值。

大唐新能源作為大唐集團旗

下的綠電上市平台，主要以風電

營運為主。公司擁有收購集團綠

電資產的選擇權與優先權，使得

其在綠電領域的發展潛力巨大。

此外，公司的資產集中於優質風

資源區，具備「以大代小」提質增

效的優勢。同時，大唐集團未上

市資源充足，為公司專案建設提

供了有力支持。大唐新能源在綠

電領域的持續成長潛力巨大。公司透過收購集團綠電資

產、優化資產結構、提升營運效率，進一步增強了其在

市場中的競爭力。此外，公司未上市資源充足，為未來

的專案建設提供了有力支持。

隨著國家雙碳戰略的深入推進，綠電市場將迎來更

多的政策支持和市場機會。大唐新能源作為產業內的領

導者，將受益於這些政策和市場變化，進一步提升其市

場份額和獲利能力。險資和私募的增持不僅顯示了市場

對大唐新能源的認可，也增強了投資者的信心。公司透

過提高財務透明度、優化資本管理，進一步提升了其在

市場中的形象和信譽。

綜上所述，大唐新能源此次股價飆升不僅反映了市

場對其業務優勢和未來發展的認可，也顯示了公司在綠

電領域的持續成長潛力和政策支持下的市場機會。
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地平綫：獲納入恒生科技及綜合指
數成分股有望迎估值與流動性雙升

地平綫（股份代號：9660.HK）欣然宣佈，根據恒生

指數公司於2025年2月公布的恒生指數系列檢討結果，

公司獲納入恒生科技指數及綜合指數成分股，變動將於

2025年3月10日（周一）起正式生效。此次納入標志著地

平綫正式成為港股通可投資標的，有望進一步提升公司

股票的估值與流動性。

恒生科技指數代表經篩選後最大30間與科技主題

高度相關的香港上市公司，業務與精選科技主題高度相

關：智能化、雲端、數碼、電子商貿、金融科技或互聯

網（包括移動通訊）；及被視為具創新性，比如利用科技

平台進行營運、積極投入研究發展及擁高收入增長。

恒生綜合指數是香港股票市場最具代表性的重要指

數之一，涵蓋在香港聯合交易所主板上市證券總市值的

最高95%，被廣泛視為香港股市的晴雨錶。此次獲納入

恒生綜合指數，充分體現了資本市場對地平綫在智能駕

駛領域的技術實力、市場地位及未來發展潛力的高度認

可。

作為市場領先的乘用車智能駕駛解決方案供應商，

地平綫擁有專有的軟硬件技術，解決方案整合了算法、

專用的軟件和處理硬件，為高級輔助駕駛和高階自動駕

駛提供核心技術，從而提高駕駛員和乘客的安全性和體

驗感。依托已大規模部署的前裝量產解決方案，成為了

智能汽車轉型及商業化的關鍵推動者。

此次納入恒生科技指數、恒生綜合指數及港股通名

單，預計將為地平綫帶來更多國際投資者的關注，進一

步提升公司股票的流動性與市場影響力。同時，這也將

為全球投資者提供更便捷的途徑參與地平綫的成長，助

力公司實現更廣闊的發展空間。

地平綫將繼續秉持「讓人類生活更安全、更美好」的

使命，推動智能駕駛方案的產業化落地，為全球智能科

技產業的發展貢獻力量，讓好用的智能駕駛體驗人人可

享。

地 平 線 是 市 場 領 先 的 乘 用 車 高 級 駕 駛 輔 助 系 統

(ADAS)和高階自動駕駛(AD)解決方案的供應商，擁有

專有的軟硬件技術。公司的解決方案整合了領先的算

法、專用的軟件和先進的處理硬件，為高級輔助和高階

自動駕駛提供核心技術，從而提高駕駛員和乘客的安全

性和體驗感。依托已大規模部署的前裝量產解決方案，

地平線成為了智能汽車轉型及商業化的關鍵推動者。根

據灼識諮詢的資料，自公司於2021年大規模量產解決方

案起，按年度裝機量計算，地平線是首家且每年均為最

大的提供前裝量產的高級輔助駕駛和高階自動駕駛解決

方案的中國公司。公司擁有龐大的全球客戶群，包括行

業領先的OEM和一級供應商。作為市場領導者，地平線

抓住行業的巨大發展機會，業務在過去三年中實現顯著

的規模性增長。
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東方電氣發明專利新突破， 
協助新能源產業起飛

東 方 電 氣 (600875) 成 功 獲 得

一項名為「一種基於電化學模型鋰

離 子 電 池 使 用 壽 命 預 測 的 方 法 」

的 發 明 專 利 授 權 ， 專 利 申 請 號 為

CN202210193775.X。這項創新成

果不僅彰顯了東方電氣在新能源領

域的強大研發實力，更為鋰離子電

池技術發展注入了新動力，並有望

推動整個新能源產業邁向新高度。

隨著全球能源轉型加速，鋰離

子電池作為新能源汽車及儲能係統的核心零件，其性能

與壽命備受關注。準確預測電池使用壽命，對於優化電

池管理、降低使用成本、提升新能源設備的市場競爭力

具有極為關鍵的意義。

東方電氣此專利授權的預測方法，聚焦電化學模

型，綜合考慮化學降解與機械退化因素，透過對不同循

環次數下負極極片固體電解質界面成分、厚度以及負極

材料表面裂紋長度、深度等參數的精準測試，結合先進

的電化學模型與數學算法，不僅能精準預測鋰離子電池

的使用容量，鋰離子表面也能將鋰離子表面生長的極電

導率預測再電週期更新後電晶體材料的活性。這種創新

方法為電池壽命預測提供了全新視角與技術路徑，並有

望破解新能源產業中的許多難題。

在新能源汽車領域，該專利可協助汽車製造商優化

電池系統設計與管理策略，提升車輛續航里程與電池使

用壽命，降低消費者使用成本與電池更換頻率，並增強

市場競爭力。對於儲能係統而言，精準的電池壽命預測

有助於維運團隊提前規劃維護工作，提高儲能係統的可

靠性和經濟性，進而推動儲能產業的規模化發展。

東方電氣作為一家在能源裝備製造領域具有深厚底

蘊與強大實力的企業，始終秉持創新驅動發展戰略，持

續加大研發投入以提升自主創新能力研發創新能力突出

是東方電氣的核心競爭力。近四年，公司累計投入超

百億研發，公司擁有的有效專利近四千件。此次發明專

利的取得，正是東方電氣在新能源技術領域深耕細作

的強大體現，進一步鞏固了公司在新能源產業的領先地

位。

面向未來，東方電氣將持續堅持創新驅動，不斷在

新能源等領域的研發投入，積極拓展技術創新的深度與

廣度，致力於開發更多具有自主智慧財產權的核心技術

和高性能產品，以滿足市場對清潔能源和新能源技術日

益增長的需求。同時，東方電氣也將積極加強與產業鏈

上下游企業的合作，共同推動新能源產業的技術進步與

永續發展，為實現全球能源轉型和碳中和目標貢獻更大

力量。
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哈爾濱銀行：厲兵秣馬，亞冬會
金融服務啟動

近日，哈爾濱市委常委、哈爾濱市政府副市長姜俊

為由哈爾濱銀行及中國銀行黑龍江省分行組建的金融服

務保障團隊授旗，標誌著亞冬會金融服務啟動。

在第九屆亞冬會開幕倒計時80天之際，哈爾濱銀

行、中國銀行黑龍江省分行與哈爾濱亞冬會組委會舉行

哈爾濱2025年第九屆亞洲冬季運動會官方合作夥伴簽

約儀式暨亞冬會金融服務啟動儀式，哈爾濱銀行與中國

銀行黑龍江省分行組成聯合體，攜手成為第九屆亞洲冬

季運動會官方合作夥伴，並聯合發佈亞冬會金融服務方

案，哈爾濱市委常委、哈爾濱市政府副市長姜俊，哈爾

濱市人大常委會副主任、亞冬會組委會副秘書長、亞冬

會執委會副主任王鐵立，中國人民銀行黑龍江省分行副

行長趙慶德，哈爾濱市委金融工委專職副書記李廣生，

亞冬會執委會市場開發部部長許冰，哈爾濱銀行黨委書

記、行長姚春和，中國銀行黑龍江省分行黨委書記、行

長字偉出席簽約儀式。

亞冬會作為亞洲冬季運動最高水準的綜合性賽事，

不僅是展示亞洲冰雪健兒風採的舞臺，更是促進亞洲各

國文化交流、增進人民友誼的重要平台。亞冬會執委會

市場開發部部長許冰在致辭中表示，[哈爾濱作為中國冰

雪運動的重要發源地之一，能夠承辦這一盛事，是我們

城市的榮幸，也是對我們城市綜合實力和國際影響力的

一次全面檢驗]，並希望，哈爾濱銀行與中國銀行黑龍江

省分行能夠發揮自身優勢，為亞冬會提供高品質的金融

服務，充分展示黑龍江省哈爾濱市金融服務對外開放的

新形象。

亞冬聖火將時隔29年，再次在冰城點燃。哈爾濱銀

行黨委書記、行長姚春和在致辭中表示，哈爾濱銀行作

為黑龍江省資產規模最大的金融機構，堅決扛起[雙亞

冬之城]的光榮使命，把辦好亞冬會作為當前最重要的任

務，全面履行家鄉銀行責任擔當，精益求精強化賽事金

融服務保障，制定了全新升級的金融服務方案，精心組

建了百餘人的亞冬金融服務隊伍，與組委會共襄亞冬盛

舉、共抓發展機遇、共創美好未來，攜手助力[爾濱]熱成

為黑龍江省將[冰天雪地]轉化為[金山銀山]的生動實踐。

中國銀行黑龍江省分行黨委書記、行長字偉提到，

中國銀行是國際化程度最高的中資銀行，也是我國唯一

的[雙奧]銀行，積累了豐富的賽事服務經驗，獲得海內

外各界廣泛好評。中國銀行將以服務此次賽事盛會為契

機，充分發揮集團全球化優勢，協調海內外資源，提供

高標準的金融服務，助力冰雪經濟振興，推動冰雪運動

蓬勃發展，持續服務龍江走向世界。
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簽約儀式現場，哈爾濱市人大常委會副主任、亞冬

會組委會副秘書長、亞冬會執委會副主任王鐵立，哈爾

濱銀行副行長韓剛、中國銀行黑龍江省分行副行長宋卓

共同簽署亞冬會官方合作夥伴贊助協定，哈爾濱銀行與

中國銀行黑龍江省分行組成的聯合體正式成為第九屆亞

冬會官方合作夥伴。

記者瞭解到，為貫徹落實亞冬會[堅持綠色辦賽，把

綠色發展融入亞冬會全過程]的理念，哈爾濱銀行在黑龍

江省林業碳匯交易啟動儀式上與牡丹江市人民政府簽署

了[龍江綠碳]購買協定，將所購碳匯份額全部捐贈給亞冬

會，以支持亞冬會實現[碳中和]目標。這一舉措不僅是哈

爾濱銀行貫徹[雙碳]經營理念的體現，也是其金融助力綠

色亞冬會的重要一環。

儀式上，中國銀行、哈爾濱銀行聯合發佈亞冬會金

融服務方案。作為第九屆亞洲冬季運動會官方指定銀

行，中國銀行及哈爾濱銀行將共同攜手，打造支付便

利、服務優質、安全高效的亞冬會金融服務環境。為亞

冬會組委會提供資金結算、帳戶管理全流程服務，並特

別成立專屬跨境支付專班，全面提升結售匯及跨境收付

款服務效率，滿足不同幣種兌換、結算需求，確保亞冬

會財務運營順暢無阻；充分應用科技金融賦能，為賽會

提供外幣兌換機、ATM、POS機等自助設備，進行專

屬功能升級和佈局優化，在機場及各運動員酒店設立外

幣代兌點，並在賽事側與城市側搭建全管道、全覆蓋式

本外幣收付、移動支付管道，為亞冬會提供全方位的支

付保障；在冰上賽區客戶群活動密集區域，籌備設立亞

冬會專屬服務網點，提供一站式服務，設立專門服務視

窗，配備專業引導人員，以暖心、專業的服務，在賽時

提供保障。除基礎服務外，還將為賽會提供專屬金融顧

問團隊，針對資金管理、匯兌保值等個性化需求，提供

專業融智服務。

儀式當日，金融服務保障團隊莊嚴宣誓，[以專業敬

業，提供最優服務；以飽滿熱忱，踐行使命擔當。]據

悉，[爾濱相約，哈行相伴]是哈爾濱銀行攜手亞冬會的美

好願景，[百年中行，冰雪同行]是中國銀行助力亞冬會

的口號。中行、哈行將始終不渝地弘揚體育精神，傳播

2025亞冬願景，將[同夢][同心]與[中國夢]緊密聯繫，致

力於將[冰山雪山]打造成[金山銀山]，助力哈爾濱市打造

[七大都市]奮鬥目標，全面展示哈爾濱歷史文化名城、世

界音樂之城、奧運冠軍之城的獨特魅力。

哈爾濱銀行股份有限公司（簡稱「哈爾濱銀行」或「集

團」），於1997年2月取得中國人民銀行核發的金融許可

證從事金融業務，1997年7月25日取得企業法人營業執

照，總部位於哈爾濱市。現已在天津、重慶、大連、瀋

陽、成都、哈爾濱、大慶等地設立了17家分行，在北

京、廣東、江蘇、吉林、黑龍江等14個省及直轄市發起

設立了30家村鎮銀行。

集團作為控股股東發起設立東北第一家金融租賃公

司「哈銀租賃」及黑龍江省第一家消費金融公司「哈銀消

金」。截至2024年6月30日，集團擁有營業機構384家，

分支機構遍佈全國七大區域；資產總額人民幣8,828.378

億元，客戶貸款及墊款總額人民幣3,522.373億元，客戶

存款總額人民幣6,713.007億元。在英國《銀行家》(The 

Banker)發佈的「2024年全球銀行1000強」榜單位列第183

位；在英國品牌諮詢公司Brand Finance發佈的「2024年

全球銀行品牌價值500強」榜單位列第282位；中國銀行業

協會發佈的「2023年中國銀行業100強」榜單第41位。
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創新藥企紮堆赴港上市：千億資金蓄勢
待發，全球資本競逐中國創新藥市場

近期，國內醫藥行業巨頭接連傳出赴港上市消息。

市值超2800億元的恒瑞醫療宣佈擬在港交所主板上市，

緊隨其後，估值約150億元的福建海西新藥創制股份有

限公司也披露了相似計劃。據港交所數據顯示，2023年

生物醫藥板塊IPO募資額達到127億港元，佔港股IPO總

募資額的21.3%，位居各行業第二位。

政策環境的持續變化正在推動行業深度轉型。數據

顯示，2023年國家醫保藥品目錄談判中，新納入藥品平

均降價62.1%，其中創新藥降價幅度達到51.3%。與此

同時，第九批國家集採中，中選藥品平均降價56%，最

高降幅達到98%。這樣的政策壓力直接推動創新藥企業

尋求更多元的融資管道，以支撐持續創新發展。

全球資本市場對中國創新藥企業表現出空前熱情。

根據彭博統計，截至2024年初，新加坡主權基金淡馬錫

在生物醫藥領域的投資組合超過300億美元，GIC的相

關投資規模超過200億美元。中東主權基金更為激進，

沙特PIF計劃在未來五年內向生物科技領域投資350億美

元，其中將有相當比例投向中國市場。這些主權基金的

佈局彰顯了國際資本對中國醫藥創新的信心。

國際資管巨頭的投資力度同樣令人矚目。貝萊德

(BlackRock)亞太醫療健康基金規模達到87億美元，

2023年增持中國醫藥股票市值達15億美元。富達國際

(Fidelity)旗下三只醫療主題基金合計規模超過120億美

元，其中約25%配置於亞太區域。這些全球頂級資產管

理機構的持續加碼，為中國創新藥企業帶來了優質的機

構投資者基礎。
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亞太區域資金的配置意願同樣強勁。日本GPIF作為

全球最大的養老基金，管理著1.7萬億美元資產，計劃

將3%的資產配置於亞太醫療健康領域。韓國國民年金

公團(NPS)掌管著8000億美元的資產，2023年增加對中

國醫藥股票投資達23億美元。中國台灣壽險資金更是計

劃在2024年配置500億新台幣投資港股生物醫藥板塊。

區域資金的積極參與，將為創新藥企業提供更穩定的長

期資金支持。

港股通資金的表現同樣可圈可點。2023年南向資金

淨流入港股市場達到1,876億港元，其中醫療保健板塊

獲得淨買入215億港元。分析師預計，2024年隨著更多

優質創新藥企業登陸港股，南向資金配置意願將進一步

提升。這種趨勢預示著內地投資者對創新藥板塊的認可

度不斷提高。

募資規模方面，高盛集團研報預測，2024年中國創

新藥企業在港股的募資規模有望達到300-400億港元，

較2023年增長約150%。其中大型創新藥企業（市值超

500億）預計募資150-200億港元，中型企業（市值100-

500億）預計募資100-150億港元，小型創新企業預計募

資50億港元左右。這一規模反映了市場對中國創新藥企

業的充分信心。

投資價值判斷方面，研發投入強度是重要指標，領

先企業研發投入佔比普遍超過15%。在研管線數量方

面，擁有3個以上III期臨床專案的企業往往具備更強競

爭力。商業化能力同樣關鍵，已上市產品年收入增速超

過50%的企業更具投資價值。此外，擁有全球專利佈局

和海外臨床試驗的企業，往往能獲得明顯的估值溢價。

對於投資者而言，創新藥企業紮堆赴港上市既是機

遇也是挑戰。雖然行業發展前景廣闊，但醫藥創新具有

週期長、不確定性高的特點。建議投資者在關注資金面

變化的同時，深入研究企業的創新能力、研發管線品質

和商業化前景，結合各類指標綜合評估，審慎作出投資

決策。

[風險提示：本文所涉及的數據來源於公開資料，

僅供參考，不構成投資建議。投資有風險，入市需謹

慎。]
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近年來，隨著茶飲市場的快速發展，價格戰成為市

場競爭中的一大常態。然而，價格戰往往是一把雙刃

劍，既能在短期內吸引顧客，也可能導致品牌忠誠度的

下降。因此，如何在激烈的市場競爭中脫穎而出，成為

茶飲企業面臨的重大挑戰。

滬上阿姨通過產品創新和強行銷策略，成功在市場

中立足。其專注於產品研發，推出了具有獨特風味和高

品質的茶飲產品，吸引了大量忠實用戶，並通過不斷提

升品牌價值，擺脫了價格戰的桎梏。在當前市場中，消

費者對價格逐漸敏感，但對高品質產品的需求也在不斷

增加。滬上阿姨通過研發獨特風味的茶飲產品，如伯

牙絕弦等，以優質茶葉和新鮮食材滿足消費者的品質追

求。

滬上阿姨的產品策略不僅贏得了消費者認可，也為

公司帶來了可觀的利潤。通過跨界合作、社交媒體行銷

等方式，滬上阿姨不斷提升品牌的知名度和附加值，從

而在市場中形成了強勁的競爭優勢。數據顯示，滬上阿

姨在市場中的表現不斷提升，其品牌的市場份額與影響

力日益增強，這為公司未來的發展奠定了堅實的基礎。

資本市場對茶飲企業的態度正在轉變，投資者越來越關

注企業的實質盈利能力和市場競爭力。滬上阿姨憑藉其

強大的產品力和品牌影響力，在資本市場獲得了良好的

反響。滬上阿姨的成功不僅體現在其市場表現上，還在

於其戰略上的前瞻性。公司積極佈局未來，通過擴大產

品線和市場管道，不斷提升企業的綜合競爭力。行業專

家認為，滬上阿姨的長遠發展潛力巨大，未來隨著市場

需求的進一步升溫，公司的盈利能力和市場地位將繼續

擴大，這也為投資者提供了新的投資機遇。

滬上阿姨以產品力為核心的戰略成功地在激烈的茶

飲市場中佔據了一席之地。通過擺脫價格戰的困擾，專

注於品牌價值和產品創新，滬上阿姨不僅為消費者帶來

了優質的茶飲體驗，也為自身贏得了廣闊的市場前景。

隨著公司即將啟動的上市計劃，滬上阿姨有望在未來繼

續引領行業的發展潮流。

滬上阿姨：從價格戰中突圍，構
建茶飲行業新的價值競爭優勢
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金蝶宣佈設立卡塔爾公司， 
拓展中東版圖

金蝶國際軟件集團有限公司（簡稱「金蝶國際」或「公

司」）始創於1993年，是香港聯交所主板上市公司（股票

代碼：0268.HK），總部位於中國深圳，是全球領先、

中國第一的企業管理雲SaaS公司。以「致良知、走正

道、行王道」為核心價值觀，以「予力企業，成就不凡」

為使命，致力成為「最值得託付的企業服務平台」。

2025 年 2 月 25 日 ， 金 蝶 國 際 軟 件 集 團 有 限 公 司

(0268.HK)宣佈成立卡塔爾公司，進軍中東市場。金蝶

副總裁劉仲文、金蝶國際業務中心總經理劉予傑等代

表金蝶出席了本次發佈會。金蝶卡塔爾公司的設立，

得益於卡塔爾投資局（Qatar Investment Authority簡

稱「QIA」）、卡塔爾投資促進局 (Invest Qatar)以及卡

塔爾自由區管理局（Qatar Free Zones Authority簡稱

「QFZ」）的支持。

卡塔爾投資促進局首席執行官Sheikh Ali Alwaleed Al-Thani（右三）、卡塔爾自由區管理局首席執行官H.E. Sheikh Mohammed bin Hamad bin 
Faisal Al-Thani（左二）、卡塔爾投資局科技、媒體及電信(TMT)投資處負責人Mohammed Al-Hardan（右一）、金蝶副總裁、研發中心總經理劉仲文

（左三）、金蝶國際業務中心總經理劉予傑（右二）
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金蝶始創於1993年，在香港聯交所主板上市，是全

球知名的企業管理雲SaaS公司，拓展全球市場已成為

其重要目標。

2023年12月，金蝶與QIA宣佈達成一項協議，QIA

將向金蝶投資約2億美元。此次戰略投資不僅體現了

QIA對金蝶作為中國企業雲轉型領域的領軍者和關鍵推

動者的地位的認可，還契合其在全球數字化趨勢下投資

領先企業和技術的戰略目標。金蝶集團董事會主席徐

少春在2024年12月訪問了卡塔爾，並決定以卡塔爾為

橋頭堡，拓展在中東和北非市場的業務，推動當地企業

的數字化轉型，助力卡塔爾實現「2030年卡塔爾國家願

景」。「今天是金蝶全球擴張計劃中的一個關鍵時刻。自

2023年12月QIA投資以來，我們很高興能通過在卡塔

爾自由區開設中東地區的首家公司，進一步加強與卡塔

爾的合作。我們很高興能與QIA、卡塔爾投資促進局和

QFZ合作，搭建起金蝶與中東市場溝通的橋樑，助力金

蝶的國際增長戰略。」

卡 塔 爾 投 資 局 首 席 執 行 官 Mohammed Saif Al-

Sowaidi表示：「QIA自2023年起就成為金蝶的投資方，

我們認可金蝶在中國企業數字化和雲服務領域的專業能

力。我們相信金蝶在此次國際化擴張中會取得成功，並

為中東市場帶來極具價值的產品和服務。」

卡塔爾投資促進局首席執行官Sheikh Ali Alwaleed 

Al-Thani表示：「我們十分歡迎金蝶來到卡塔爾。金蝶

在卡塔爾設立區域中心，是我們吸引全球領先科技公司

入駐本地區的持續努力中的一個重要里程碑。此次合作

彰顯了卡塔爾致力於營造支持創新和數字化轉型的商業

友好型環境的決心。我們期待與金蝶、QIA以及QFZ緊

密合作，根據‘2030年卡塔爾國家願景‘和《第三個國家

發展戰略》，推進我們對於經濟增長和技術進步的共同

願景。」

對於這一戰略舉措，卡塔爾自由區管理局首席執

行官H.E. Sheikh Mohammed bin Hamad bin Faisal 

Al-Thani表示：「金蝶決定在我們的自由區設立區域中

心，再次肯定了卡塔爾作為數字創新領先中心的地位。

這一合作是QIA、卡塔爾投資促進局和QFZ共同努力

的成果，反映了我們為實現卡塔爾《第三個國家發展戰

略》–‘2030年卡塔爾國家願景‘的最後一個階段的共同

動力。通過將金蝶的專業技術融入我們的技術生態系

統，我們能夠加速數字化轉型，並鞏固卡塔爾作為下一

代解決方案的門戶的地位，推動經濟多元化和可持續增

長。」卡塔爾自由區將為金蝶提供一個具有戰略意義的

平台，以強化其在該地區的影響力，開展高影響力的合

作，並為企業數字化發展貢獻力量。

作為一家成立31年的上市公司，金蝶通過服務的

740多萬家客戶，沉澱了其產品能力和交付能力。目

前，金蝶業務已遍佈全球172個國家和地區，支援42種

語言，服務1000多家客戶實現海外數字化運營。「我們

有信心且有實力，為本地提供更專業的企業數字化解決

方案。」

金蝶憑藉在行業的優勢和中國領先企業的管理模

式，可以為本土企業等提供財務、供應鏈、生產運營等

全流程的數字化解決方案，幫助本土企業提升管理效率

和競爭力。

金蝶卡塔爾公司的成立，是金蝶致力於從卡塔爾自

由區向全球客戶提供本地化服務的一個戰略里程碑。金

蝶將以「全球化思考，本地化運營」的視角，發揮當地商

業與技術優勢，融合AI為代表的數字技術和管理智慧，

為企業提供一站式、全方位的解決方案，並帶動中東的

軟件、互聯網行業加速發展。
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玖龍紙業首次榮膺中國卓越IR評
選「最佳資本市場溝通獎」

玖龍紙業（控股）有限公司成立於1995年，總部位於

廣東省東莞市，於2006年在香港聯交所上市，目前為

全球產能領先的造紙集團和漿紙一體化的龍頭企業（主

要產品為各類環保包裝紙、高檔全木漿紙及其上下游產

業鏈）。公司現有造紙設計年產能超2,200萬噸，員工

20,000餘人。玖龍紙業在中國的東莞、太倉、重慶、

天津、泉州、瀋陽、樂山、唐山、荊州、北海，以及美

國、越南和馬來西亞均擁有造紙基地。

公司在第八屆中國卓越 IR評選中，首次榮膺「最佳

資本市場溝通獎」，充分彰顯了公司完善的信息披露機

制及卓越的資本市場溝通表現。中國卓越IR年度評選是

由路演中及卓越 IR聯合主辦，評選包括投資者網絡投

票、專家評審及材料綜合評定等多個階段，是中國投資

者關係領域最具影響力的獎項之一，在業界享有較高的

公信力與美譽度。本次參評上市公司數百家，玖龍紙業

能夠從眾多參評選手中脫穎而出，是資本市場對公司投

資者關係工作的充分肯定，表明公司與資本市場各參與

方保持良好、密切、通暢的溝通，且在溝通質量、溝通

頻次及溝通效果方面均取得良好成果，進一步樹立了公

司良好的資本市場形象。

自2006年上市以來，公司秉持透明、高效與創新

的核心理念，構建了一套系統、成熟的資本市場溝通體

系。在信息披露方面，公司建立了完善的信披機制，通

過官方網站、投資者關係郵件及社交媒體等多渠道，向

市場及時、準確地傳達重大財務信息、業務發展及戰略

規劃的最新動態，不斷提高信息的透明度。

玖龍紙業首次榮膺「最佳資本市場溝通獎」

在資本市場溝通方面，公司構建了業績會、投資者

關係熱線、投資者郵箱、路演等線上及線下結合的多渠

道溝通體系，打破地域限制，與全球的投資者實現高

效、高質溝通，讓資本市場充分、及時掌握公司的最新

動態，增進資本市場對公司的了解和認同。本年度公司

溝通人數約800人，100%的券商給予「買入╱持有」評

級，同時新增8家券商覆蓋。

展望未來，玖龍紙業將進一步強化信息透明度、深

化投資者關係管理，增強與資本市場的高質溝通，促進

公司與投資者之間的良性關係及推動公司穩健發展，為

投資者及其他利益相關方持續創造長期價值。
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樂摩吧：在激烈市場競爭中嶄露
頭角的智能按摩服務先鋒

隨著中國大健康市場的迅速擴張，智能按摩服務行

業正迎來前所未有的發展機遇。根據弗若斯特沙利文

的報告，預計到2028年，智能按摩服務市場規模將從

2024年的約人民幣266億元增長至335億元，年均複合

增長率約為5.6%。在這樣的背景下，樂摩吧(Lemo)憑

藉其卓越的技術能力和市場戰略，逐漸在這個競爭激烈

的行業中脫穎而出。

樂摩吧自2016年成立以來，一直致力於開發和引入

創新的產品和服務，以更好地滿足消費者日益增長的健

康和放鬆需求。公司的核心競爭力體現在其多元化的產

品定位和覆蓋廣泛的服務網絡。樂摩吧的智能按摩設備

已覆蓋全國多個消費場景，包括商業綜合體、電影院、

機場和高鐵站等，提供了便捷高效的健康服務。

技術創新是樂摩吧持續發展的基石。公司自主開發

的LMB Links系統整合了客戶運營系統、設備運維繫統

和業務管理系統，通過大數據和雲架構實現設備管理和

數據處理的全面優化。這不僅提高了設備的管理效率，

也提升了客戶的使用體驗，使得樂摩吧在市場競爭中具

備了顯著優勢。公司還積極與騰訊雲等知名互聯網公司

合作，確保數據存儲和通信的穩定性。

在快速發展的市場中，樂摩吧面臨著來自水療中

心、健身中心等傳統健康服務提供商的激烈競爭。為了

增強競爭力，公司不僅不斷優化技術和服務，還積極拓

展市場管道，深入市區及服務欠缺地區，力求在更廣泛

的市場中佔據一席之地。

同時，樂摩吧也高度重視對市場趨勢的適應能力和

監管環境變化的回應能力，通過有效的成本控制和風險

管理策略，確保公司的盈利能力和可持續發展。

展望未來，樂摩吧計劃加大研發投入，進一步提升

其技術和服務品質，以鞏固其在智能按摩服務市場的領

導地位。隨著市場對健康管理產品和服務的需求不斷增

加，樂摩吧有望通過其創新的業務模式和優質的客戶

服務，繼續實現穩健增長，成為智能按摩行業的中堅力

量。樂摩吧的成功不僅在於其對市場需求的敏銳洞察

和快速回應，更在於其始終如一地提供高質量服務的承

諾。公司將繼續創新和進取，為消費者提供更完善的健

康解決方案，同時在全球市場開拓更多機遇，推動業務

的進一步發展。
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寧滬高速：助力經濟發展，推動
基礎設施升級

隨著中國經濟的持續復甦和基礎設施建設的加速推進，

寧滬高速公路有限公司在2024年表現出色，成為推動區

域經濟發展的重要力量。

在過去的一年裏，寧滬高速公路的交通流量顯著增加，

日均通行車輛數量創下新高。這一增長不僅反映了民眾

出行需求的上升，也表明了物流運輸的活躍，助力了地

方經濟的復甦。公司針對這一趨勢，進一步優化了收費

和服務流程，提高了通行效率，為廣大用戶提供了更為

便捷的出行體驗。隨著國家對基礎設施建設的重視，寧

滬高速公路有限公司積極回應，計劃在未來繼續加大投

資力度，推動沿線區域的發展。公司將重點關注以下幾

個方面：

智能化升級：部署先進的智能交通系統，提升道路安全

性和通行效率。通過數據分析和即時監控，優化交通管

理，為用戶提供更好的服務。

綠色交通：積極推動綠色環保政策，鼓勵新能源車輛通

行，降低碳排放，為可持續發展貢獻力量。

區域聯動發展：與週邊城市和地區合作，推動交通一體

化發展，助力區域經濟一體化進程。

作為基礎設施建設的重要參與者，寧滬高速公路有限公

司始終堅持社會責任，致力於提升公眾出行體驗，促進

區域經濟發展。公司計劃在2025年繼續加強與政府和行

業夥伴的合作，推動更多優質專案落地，為社會創造更

大的價值。

展望未來，寧滬高速公路有限公司將繼續發揮橋樑作

用，連接城市與鄉村，促進經濟繁榮與社會進步。公司

有信心在新的市場環境中，實現可持續發展，為股東和

客戶帶來更高的回報。
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大灣區4地合作推進智能網聯汽車示範應
用試點互認 如祺出行成首批合作企業
如祺出行是中國的出行服務公司，服務並連接出行

行業的各類參與者，包括乘客、司機、整車製造商、車

輛服務提供商及自動駕駛解決方案供應商。公司提供(i)

出行服務（包括網約車、Robotaxi及順風車服務）；(ii)技

術服務，主要為AI數據及模型解決方案以及高精地圖；

及(iii)為司機及運力加盟商提供全套支援的車隊銷售及

維修。

公司由廣汽集團和騰訊聯合發起創立，其後引入一

家自動駕駛解決方案供應商小馬智行作為戰略股東。通

過連接汽車製造商、互聯網公司和自動駕駛解決方案供

應商，公司是推動自動駕駛技術商業化的先行者。多元

化背景的股東提升了公司的市場洞察力並增進公司對整

個出行服務行業價值鏈上主要利益相關方的瞭解，從而

使得公司能夠整合汽車和出行服務行業的資源。

12月27日，廣東省推進粵港澳大灣區規則銜接機制

對接研討會暨粵港澳大灣區重大合作平台溝通交流工作

機制第二次會議在廣州南沙開幕。

會上，在廣東省發展改革委黨組成員、副主任、省

大灣區辦常務副主任朱偉，廣州市委常委、南沙區委書

記、省南沙辦主任劉煒，廣東省工信廳、廣東省交通運

輸廳、廣東省公安廳等領導見證下，南沙、橫琴、前

海、寶安共同簽署了《智慧網聯汽車示範應用試點互認

合作框架協議》。4地將率先合作構建大灣區智慧網聯汽

車示範應用試點互認路徑，推動智慧網聯汽車示範區互

聯互通和開放共享。如祺出行成為試點互認首批4家合

作企業之一，並在簽約儀式上獲授牌。

根據《框架協議》，南沙、橫琴、前海、寶安有關部

門將對符合條件的智能網聯汽車相關企業及車輛，探索

構建「三體系一提升」的互認機制，即異地互認的資格體

系、異地開放的道路體系、異地協同的監管體系。

智能網聯汽車相關企業在互認地中任一地註冊的企

業主體已取得本地智能網聯汽車示範應用試點資格，該

主體名下已取得示範應用試點通知書的車輛，在互認地

報備後可直接開展示範應用試點。同時，上述4地還將

逐步探索形成示範應用試點資格一地申請、聯合審查、

共同核發的工作機制。

智能網聯汽車相關企業及車輛在互認地報備後，憑

一地核發的智能網聯汽車機動車號牌，可在各互認區域

已開放道路開展示範應用試點工作，後續還將推動各互

認地道路（含高快速路）進一步開放聯通。

如祺出行成為智能網聯汽車示範應用試點互認首批4家合作企業之一
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南沙、橫琴、前海、寶安將合作推動各互認地數據

監管平台實現互聯互通，逐步實現車輛監管數據一地上

報、異地連通和協同監管。

《框架協議》還指出，將以南沙、橫琴、前海、寶安

為先行試點，著力推動粵港澳大灣區更多區域加入到智

慧網聯汽車示範應用試點的互認合作中，打造粵港澳大

灣區智慧網聯汽車產業新質生產力試點示範，逐步推動

形成國內最大範圍的城市群級應用實踐標杆。

本次簽約儀式上，如祺出行等4家企業獲得授牌，

成為首批試點互認企業。作為推動自動駕駛技術商業化

的先行者，如祺出行多年來深耕大灣區，致力於通過開

放式Robotaxi運營科技平台推動自動駕駛技術商業化。

2022年10月，如祺出行率先於全球開展有人駕駛網約

車與Robotaxi服務商業化混合運營。

目前，如祺Robotaxi服務已經覆蓋本次簽署《框架

協議》的南沙、橫琴、前海、寶安。截至今年10月底，

如祺平台運營Robotaxi超過280輛，自有Robotaxi車隊

規模超過50輛，服務已運營累計超過30000小時，覆蓋

1800餘個站點，安全運營里程近900000公里。

如祺出行成為大灣區智能網聯汽車示範應用試點首

批互認企業，將為如祺Robotaxi在大灣區的運營提供更

有力的政策支持和服務，為進一步擴大運營規模、成為

更多大灣區居民「家門口的自動駕駛」創造條件。
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山高控股：AI浪潮中的「五倍股」
奇跡

在春節長假期間，DeepSeek憑藉其「百億參數、千

卡集群、萬元訓練成本」的技術創新震撼全球市場。A股

開年首周，AI概念股成交額突破2000億元，算力、大模

型及IDC板塊輪番領漲。其中，世紀互聯(VNET.US)表

現尤為突出，自年初以來股價上漲超過100%，顯著跑

贏同業公司。

世紀互聯的股價近半年翻了近五倍，成為市場的

「現象級標的」。儘管2023年底，世紀互聯面臨重資產

投入導致的債務困境，但隨著山高控股的戰略投資，該

公司獲得了耐心資本的支持，並推動新能源與數據中心

的深度協同。由此，世紀互聯在2024年實現了低碳發展

的突破，股價也隨之上漲。

2024年，國資委提出「智算佔比超50%」的要求，使

IDC資源成為戰略高地。山高控股的模式提供了一個成

功的樣本，結合新能源與算力產業，形成了市場化的國

資賦能路徑。這一策略使其在AI基建領域成為少有的創

新者。

此外，雖然DeepSeek的技術革新可能降低對算力

的需求，但全球範圍內的AI基建投資並未減緩。美國和

法國近期均將智算中心納入戰略基建，表明即使技術進

步，整體算力需求仍在上升。

當AI應用從大模型訓練轉向細分場景時，分佈式算

力需求激增，世紀互聯在一線城市的資源有望助其搶佔

低延遲應用市場。其「中心+邊緣」的混合架構與全球算

力競賽的趨勢相契合，進一步推動了資本市場的表現。

自2025年起，世紀互聯股價飆升超過138%，成為投資

者關注的焦點。

總之，山高控股與世紀互聯的合作不僅提升了兩者

的市場競爭力，也為AI基建的發展提供了新的視角和動

力。世紀互聯的成功不僅是資本市場的縮影，也是國資

與AI產業協同發展的典範。



25CHINA FINANCIAL MARKET

股壇速遞

持續推動數據智慧創新，數據集
成商神旗數碼獲多方認可

夠讓數據實現便捷、高效、安全的聯通；其次在邊側，

利用邊緣計算技術和數據治理分析工具，可以為雲端應

用提供高品質的數據資源；最後在雲端，神旗數碼充分

利用AI大模型能力，為行業使用者提供智慧化的應用服

務。在這一過程中，神旗數碼圍繞數據的資源化、資產

化和資本化進行全產業鏈佈局，利用其豐富的生態資源

能力，為政企客戶提供涵蓋軟硬體一體的，從諮詢到解

決方案落地的一站式數據智慧服務，讓使用者的數據價

值實現最大化，這一創新模式在國內數據科技領域獨樹

一幟。

隨著全社會智慧化水準的提高，政企各行業對於數

據治理的需求呈井噴式爆發，據統計2023年我國數據

生產總量達到了32.85ZB，同比增長高達22.44%，數

據產業規模已達2萬億元。數據與人工智慧的結合將進

一步促進生產力水準的跨越式發展，把握這一歷史機遇

將讓企業能夠穿越週期，獲得新的增長空間。神旗數碼

正是處於這一歷史變革的核心數據提供層，具備巨大的

市場潛力，它將在其中發揮重要的工具性作用。神旗

數碼可利用其在數據智慧領域的創新成果，從底層數據

出發，推動各行業實現質的飛躍。相信在未來的工業製

造、能源、供應鏈、酒店服務業等各類場景中，都將能

看到神旗數碼的身影。

在人工智慧浪潮的推動下，數據要素的價值日益凸

顯。近年來國家密集出台了多項與數據基礎設施、數據

標準體系建設以及數據安全治理相關的政策措施，大力

支持全社會在數據要素利用與創新方面的發展。神州控

股(00861.HK)旗下專注於數據智慧領域的子公司神旗數

碼具有獨特的稟賦優勢，在數據獲取、治理、分析、應

用等各環節持續突破創新，致力於為客戶提供「Data to 

Cash」端到端的大數據集成服務，持續夯實數據集成商

的市場地位。

日前，「2024科學家創新大會」發佈了《中國大數據

企業排行榜9.0》，神旗數碼位元列大數據產業互聯網數

據獲取（工具）分類榜榜首。在互聯網週刊、德本諮詢、

eNet研究院聯合舉辦的2024（第二十二屆）中國互聯網

經濟論壇上，神旗數碼榮獲2024年度數據智慧創新金 i

獎。同時，中國通信標準化協會大數據技術標準推進委

員會在「2024數據資產管理大會」上發佈了數據治理圖

譜V3.0，神旗數碼被列為BUIF（獨立服務商、一體化平

台、實施類服務商、提供細分領域服務）類別重要服務

商品牌。

神旗數碼以國家技術發明獎一等獎成果轉化的燕雲

DaaS為核心技術，經過不斷研發反覆運算，已創新出

多項成果，在當前人工智慧快速發展的背景下，作用愈

加明顯。人工智慧的基礎是高品質的數據，神旗數碼的

燕雲系列數據智慧系列產品，首先從端側，具備覆蓋多

體系架構下的標準化設備操作能力和數據提取能力，能
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協鑫科技在綠色能源領域加速佈
局，推動全球可持續發展

2024年1月3日，協鑫科技（股票代碼：03800.HK）

宣佈，在全球綠色能源領域的戰略佈局取得了顯著進

展。公司持續加大研發投入，推動清潔能源專案的實

施，進一步鞏固了其在太陽能及儲能產業的市場領導地

位。作為國內領先的太陽能光伏製造商，協鑫科技憑藉

其先進的技術和全產業鏈優勢，已成功實現產品技術升

級，並在全球範圍內完成了多個大型光伏電站專案的建

設。2024年，公司在歐洲和亞洲市場的光伏組件出貨量

大幅增長，尤其是在東南亞和中東地區，合作專案數量

顯著增加，充分體現了協鑫科技強大的國際化戰略執行

力。

「協鑫科技始終致力於可持續發展，積極回應全球

綠色能源轉型的需求。公司將在技術創新的基礎上，

進一步拓展全球市場，以滿足日益增長的綠色能源需

求。」協鑫科技首席執行官李峰在公司年會期間表示。

值得一提的是，協鑫科技在儲能技術領域的佈局也在加

速推進。通過與全球頂尖科研機構的合作，協鑫科技研

發的高效儲能產品已開始在市場上獲得廣泛應用，幫助

客戶實現能源的穩定供應和高效管理。2024年，公司成

功交付了多個儲能系統專案，並已與多家大型能源企業

簽署了長期戰略合作協議。

此外，協鑫科技還在推進綠色金融方面做出積極嘗

試，成功發行了全球首支綠色債券，為公司的可持續發

展戰略提供了更為充足的資金支持。這一舉措不僅提高

了公司資本運作的靈活性，也進一步鞏固了其在全球綠

色金融領域的影響力。隨著全球對綠色能源需求的不斷

上升，協鑫科技未來將在技術研發、市場拓展及產業鏈

整合等方面繼續加大力度。公司相信，憑藉其在清潔能

源領域的深厚積累，能夠為全球綠色低碳經濟發展貢獻

更大力量。通過不斷創新和戰略佈局，協鑫科技正朝著

成為全球領先的綠色能源企業目標邁進，進一步夯實了

其行業龍頭地位，並為全球能源轉型作出了重要貢獻。
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星空聯盟榮膺二零二四年度世界旅
游大獎“世界最佳航空聯盟”殊榮

星空聯盟網絡於一九九七年成立，是第一個真正的

全球航空公司聯盟，以全球影響力、全球認可和無縫服

務的客戶價值主張為基礎。自成立以來，它提供了最

大、最全面的航空公司網絡，高度重視提升整個聯盟所

提供的旅程的客戶體驗。

成員航空公司為：愛琴海航空、加拿大航空、中國

國際航空、印度航空、紐西蘭航空、全日空航空、韓亞

航空、奧地利航空、哥倫比亞航空、布魯塞爾航空、巴

拿馬航空、克羅埃西亞航空、埃及航空、衣索比亞航

空、長榮航空、LOT波蘭航空、德國漢莎航空、深圳航

空、新加坡航空、南非航空、瑞士航空、TAP葡萄牙航

空、泰國航空、土耳其航空和聯合航空。

星空聯盟網絡目前每日提供合共17,500個航班，

飛 往 189 國 家 超 過 1,150 個 機 場 。 星 空 聯 盟 優 連 夥 伴

(Connecting Partners)吉祥航空提供進一步的銜接航

班。

星空聯盟連續第五年在權威評選「世界旅遊大獎」中

榮膺「世界最佳航空聯盟」殊榮。獲獎者名單於二零二四

年十一月二十四日在在葡萄牙馬德拉島舉行的總決賽頒

獎典禮上揭曉，是次盛會雲集了來自全球各地的旅遊業

界精英。在之前於二零二四年七月舉行的北美頒獎典禮

上，星空聯盟洛杉磯機場貴賓室連續第五年蟬聯「北美

最佳機場貴賓室」稱號，再次獲得業界高度肯定，鞏固

其作為機場接待行業領頭羊的地位。

星空聯盟首席執行官Theo Panagiotoulias對獲得

上述最新榮譽表示感謝：「我們非常榮幸再次獲得「世

界最佳航空聯盟」殊榮，能夠持續蟬聯這項殊榮反映了

星空聯盟及成員航空公司員工的集體奉獻精神，以及他

們致力於提供無縫旅行體驗的承諾。我們亦向尊貴的旅

客致以最深切的感謝，感謝他們一如既往的信任和支

持。」
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世界旅遊大獎今年邁入31周年，旨在表彰和慶祝旅

行、旅遊和酒店業各個領域的卓越成就。優勝者由全球

旅遊行業的資深管理人員和旅遊消費者投票決定。世界

旅遊大獎創始人Graham E. Cooke表示：「衷心祝賀星

空聯盟斬獲‘二零二四年度世界最佳航空聯盟‘殊榮。這

是一項卓越的成就，反映其正在提高航空聯盟的標準。

星空聯盟致力為旅客提供無縫的旅行體驗，從機票預訂

與機場體驗到轉機安排與會員計劃，追求卓越的精神無

人能及。星空聯盟團隊上下在這方面的精神令人倍受鼓

舞。」

除聯盟獲得的獎項外，今年還有多家星空聯盟成員

航空公司斬獲不同的獎項。這些驕人成績彰顯星空聯盟

充分發揮集體的力量，為世界各地的旅客帶來優質的

服務。成員航空公司分別獲得四個類別的獎項，包括北

美、亞洲、非洲及南美地區的「世界最佳航空公司」。
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陽光能源科技引領綠色革命，
助力全球低碳未來

陽 光 能 源 科 技（ 股 票 代

碼：03800.HK）宣佈其在全

球綠色能源領域的戰略佈局

取得突破性進展。公司通過

加大研發力度和推動清潔能

源專案實施，進一步鞏固了

其在全球太陽能及風能產業

的領先地位。

作為國際知名的可再生

能源解決方案提供商，陽光

能源科技依託其尖端技術和

完善的產業鏈佈局，實現了

產品技術的全面升級，並在

全球範圍內成功實施了多個

大型風電和太陽能電站專案。2024年，公司在北美

和非洲市場的風力發電機組出貨量實現了顯著增長，

特別是在非洲大陸，合作專案數量激增，充分展現了

陽光能源科技卓越的國際化戰略執行力。

「陽光能源科技始終秉承綠色發展的使命，積極

擁抱全球能源轉型的挑戰。我們將以技術創新為核

心，不斷拓展全球市場，以滿足日益增長的綠色能源

需求。」陽光能源科技首席執行官張偉在公司年度峰

會上表示。特別值得一提的是，陽光能源科技在智能

電網和微電網技術領域的佈局也取得了顯著進展。公

司通過與全球領先的科研機構合作，研發的智能電網

管理系統已在多個國家和地區得到應用，幫助客戶實

現能源的智能化管理和優化配置。2024年，公司成

功交付了多個智能電網專案，並與多家國際能源巨頭

簽訂了戰略合作協議。

此外，陽光能源科技在綠色金融領域也邁出了堅

實的步伐，成功發行了全球首支綠色債券，為公司的

可持續發展戰略提供了強有力的資金支持。這一創新

舉措不僅增強了公司資本運作的靈活性，也進一步擴

大了其在全球綠色金融領域的影響力。

隨著全球對綠色能源需求的持續增長，陽光能源

科技將繼續在技術研發、市場拓展及產業鏈整合等方

面加大投入。公司堅信，憑藉其在可再生能源領域的

深厚積累，能夠為全球綠色低碳經濟發展貢獻更大力

量。

通過持續創新和戰略佈局，陽光能源科技正朝著

成為全球領先的綠色能源企業目標穩步前進，進一步

鞏固了其行業龍頭地位，並為全球能源轉型作出了積

極貢獻。
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易鑫集團：收入同增48%達98.88億，
經調整淨利潤同增19%達10.79億

近日，汽車金融科技平台易鑫集團（02858.HK，

以下簡稱「易鑫」）披露2024年業績情況。數據顯示，去

年易鑫實現業務全面增長，財務業績更取得歷史性突

破。2024年全年，易鑫實現收入98.88億元（人民幣，

下同），同比增長48%，淨利潤8.10億元，同比增長

46%，經調整淨利潤首次超過10億元，達10.79億元，

同比增長19%。易鑫披露，擬派付股息每股6.5港仙，

約佔當期每股淨利潤的50.1%；此外，為慶祝公司成立

十周年，還計劃額外派發特別股息每股6.5港仙（佔我們

於報告期的每股淨利潤約50.1%）。

融資交易量達72.6萬筆，二手車融資交易量同比增

長25%

過去一年，中國汽車行業發展出現一定波動，下半

年受以舊換新等政策推動，市場開始反彈。根據中國汽

車工業協會及中國汽車流通協會的數據，2024年中國乘

用車銷量（包括新車及二手車）同比增長6%。在競爭加

劇的行業格局下，易鑫憑藉聚焦科技創新的戰略部署和

強大的運營能力，實現業務的全面增長。數據顯示，易

鑫2024年全年實現融資交易總數為72.6萬筆，同比增長

7%，融資交易額達691億元，

較上年增長5%。其中，二手

車 業 務 展 現 出 強 勁 增 勢 。 期

內，得益於易鑫的差異化競爭

策略，易鑫將二手車融資的服

務範圍擴大至更多長尾客戶，

同時基於長期積累的行業經驗

及技術能力，易鑫可以實施精

確的風險定價以獲得合理的風

險調整回報，確保業務長期健

康增長。數據顯示，2024年，

易 鑫 二 手 車 融 資 交 易 量 為 35

萬 筆 ， 較 2023 年 同 期 的 27.9

萬筆，同比增長25%，對應融

資金額達304億元，同比增長

18%。二手車融資業務在易鑫24年汽車融資交易量中的

佔比則達到了48%。

經調整淨利再創新高，資產規模和品質雙提升

出色的業務表現推動公司盈利步入新的臺階。業績

公告顯示，去年易鑫全年實現收入98.88億元，同比增

長48%。經調整淨利潤更是首次突破10億元，同比增

長19%，淨利潤為8.10億元，同比增長46%。公司其他

財務表現也可圈可點。數據顯示，易鑫資產管理規模穩

步增長，截至2024年12月31日，管理的汽車金融資產

總額達千億元。同時，公司資產品質持續改善，顯示出

強大的韌性，90天以上逾期率降至1.86%，撥備覆蓋率

進一步提升。同時，多元的融資管道和強勁的融資能力

也給業務提供了充足保障。2024年，易鑫著力降低融

資成本，成效顯著。去年11月公司發行的資產支持票據

(ABN)，優先順序票面利率為2.3%，創歷史新低。此

外，期內公司還成功發行首期海外債券，加速了國際業

務的拓展。
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金融科技再攀高峰

2024年易鑫業績的全面增長，受益於公司對業務的

多元化戰略部署，特別是金融科技(SaaS)積厚成勢，成

為易鑫的核心增長動力。數據顯示，2024年易鑫金融科

技服務實現收入18億元，同比大增290%。易鑫通過金

融科技平台促成的融資交易金額超過200億元，達211

億元，同比增長107%，市場覆蓋率和服務廣度進一步

提升。金科業務的出色表現，也獲得了更多夥伴的青

睞。截至2024年12月31日，易鑫已與近60家機構建立

合作關係，包括與豪華品牌的重要合作，並將服務鏈接

至更多區域性銀行。

此外，易鑫也不斷深化增值服務，推出的電池GAP

險獲得市場高度認可。2024年電池GAP產品的交易量

達5.7萬筆，同比增長728%，該產品已被成功引入至二

手車領域。

AI驅動注入長期「活水」

作為專業的汽車金融科技平台，易鑫在24年交出的

亮眼業績，充分驗證了公司長期堅持科技創新，及積極

推動數位化轉型的成功。尤其是當前科技領域最具前景

和發展潛力的人工智慧(AI)技術，已在易鑫得到了充分

實踐。易鑫在公告中表示，公司自主開發的智能機器人

平台在2024年實現重要里程碑，成功開發出汽車領域首

個多模態大模型「智鑫多維」，並已在中國互聯網資訊辦

公室正式備案。該平台是易鑫大模型技術應用的基石。

據悉，易鑫已在各業務場景及整個業務價值鏈上實現了

AI技術的應用。通過運用語音識別、自然語言學習、知

識圖譜及深度學習等先進技術，大幅提升了行銷、風

控、客服及資產管理等關鍵領域的運營效率及客戶滿意

度。例如，易鑫的AI呼叫服務已使用超8200萬次，AI質

檢代理每月則可節省約70人的工作量。易鑫方面表示，

將繼續探索更多科技創新及AI產品的商業化應用。由

此，不僅提升內部效率，亦將推動汽車金融行銷、風控

以及業務模式上的拓展和優化。
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中國飛機租賃：
首獲Ag－投資級國際評級，展望穩定

中國飛機租賃集團控股有限公司（以下簡稱「中飛租

賃」）是致力於為全球航空公司客戶提供飛機全生命週

期一站式解決方案的供應商。中飛租賃旗下業務及成員

公司覆蓋「新飛機租賃」及「飛機後市場服務」兩個主要

板塊，業務範疇既包括飛機經營性租賃、購後租回、

飛機資產包交易和資產管理等常規業務，也涵蓋機隊規

劃、機隊升級、中老齡飛機資產管理、飛機維護維修、

飛機拆解及航材銷售等增值服務。根據知名航空諮詢公

司ICF International的資料，中飛租賃憑藉機隊及訂單

量資產總值，躋身全球十大飛機租賃商之一。2014年7

月，中飛租賃在香港聯交所上市，是亞洲第一家上市的

飛機租賃公司。

環球航空全產業鏈解決方案供應商－中國飛機租賃

集團控股有限公司（「中飛租賃」或「本集團」，香港聯交

所股票代號：01848）欣然宣佈，獲中國誠信（亞太）信

用評級有限公司（「中誠信亞太」）首次授予Ag－長期信

用評級，展望穩定。這是中飛租賃首次獲得Ag－投資級

國際評級，體現了國際評級機構對本集團綜合實力及良

好發展前景的認可。

本次評級採用的是中誠信

亞太全球序列評級體系下的金

融公司評級方法。中誠信亞太

認為(1)公司運營環境得到全球

航空業復甦支撐；(2)公司在中

國飛機租賃業佔據領先市場地

位，業務遍及全球；(3)窄體機

為主的機隊組合有助於降低資

產風險；(4)良好的融資管道緩

解了較高的融資需求；(5)較可

能得到光大集團及其附屬實體

的支持。

中飛租賃執行董事、首席

財務官兼首席策略官李國輝先

生表示：「這是中飛租賃成為

國際投資級發行人的重要一步。本次評級反映了對中飛

租賃的領先市場地位、資產質量和商譽價值，以及降息

週期下盈利反彈確定性的認可，有利於提升中飛租賃在

國際資本市場的形象，實現長期發展價值。」中誠信亞

太是權威的中資國際評級機構，亦是香港首家持牌的中

資信用評級機構。據統計，目前中誠信亞太在香港服務

的評級客戶數目已居全球評級機構第三位，中資評級機

構首位。
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推動可持續供應鏈與綠色保險研
究：中國太保的戰略佈局

近年來，隨著全球可持續

發 展 議 程 的 推 進 ， 企 業 在 環

境、社會和治理(ESG)方面的

表現愈發受到關注。作為一家

在中國保險行業中具有重要影

響力的企業，中國太平洋保險

（集團）股份有限公司（以下簡

稱「中國太保」）積極通過多項

舉措來推動可持續發展，力求

在這方面做出顯著貢獻。

制定全面的供應鏈ESG
管理政策

中 國 太 保 深 知 供 應 鏈 在

企業可持續發展中扮演著關鍵角色，因此著手制定供應

鏈ESG相關管理政策。該政策涵蓋環境保護、健康和安

全、員工權利、商業道德和管理體系等多個方面，旨在

促進供應鏈的可持續發展。公司計劃優先採購節能環保

產品，並給予獲得環保、職業健康安全管理等認證資質

的供應商優先准入機會。此外，中國太保還將通過宣導

ESG理念，持續推動供應商改進ESG表現。

太保產險的低碳運行機制探索

在碳排放管理方面，太保產險採取了一系列創新措

施來降低碳足跡。公司針對六大類標誌性重點資產，建

立了「實物+財務+碳排放」一體化管理模式，並引入了

碳指導稅等降碳促進機制。為了支持低碳運行的實現，

太保產險正在推進相關技術平台的建設，旨在實現無紙

化、集約化運營。此外，公司致力於優化車輛的能源使

用，為公司車輛安裝車載自診斷系統，以實現跟車核算

車輛油耗，並積極推進新能源車的配置。

氣候風險管理與綠色保險的深度開展

中國太保將氣候風險的管理作為其全面風險管理體

系的重要組成部分。公司不斷完善ESG風險識別、評

估、應對、監控和報告機制，尤其是在氣候變化帶來的

物理風險和轉型風險方面。通過與復旦大學合作發佈的

《綠色保險創新實踐與探索》，太保產險積極參與綠色保

險課題研究，形成了一系列關於綠色保險的發展、分類

與標準的研究成果

站在可持續發展的前沿，中國太保不僅在供應鏈管

理和保險服務中實施綠色策略，還積極參與行業標準的

制定和國際交流活動。未來，公司將繼續深化氣候風險

研究，推動金融業的低碳轉型，加強綠色金融產品研

發，力爭在經濟社會的全面綠色轉型中發揮更大作用。

通過這些努力，中國太保有望成為行業內可持續發展

的引領者，進一步提升其在全球市場中的競爭力和影響

力。
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中交建斬獲「金紫荊獎」兩項大獎
備受業界肯定

中國交通建設股份有限公司成立於2006年10月8

日，是經國務院批准，由中交集團（國務院國資委監管

的中央企業）整體重組改制並獨家發起設立的股份有限

公司。公司的核心業務領域－基建建設、基建設計和疏

浚均為業內領導者。公司是世界最大的港口、公路與橋

樑的設計與建設公司、世界最大的疏浚公司；中國最大

的國際工程承包公司、中國最大的高速公路投資商；擁

有世界上最大的工程船船隊。公司擁有36家主要全資、

控股子公司，業務足跡遍及中國所有省、市、自治區及

港澳特區和世界139個國家和地區。

中國交通建設股份有限公司（「中國交通建設」或「公

司」，股份代號：1800.HK）欣然宣佈，在於12月19日舉

辦的第十四屆香港國際金融論壇暨中國證券「金紫荊獎」

頒獎典禮上，公司憑藉過去一年卓越的經營表現和高質

量的投關工作，斬獲中國證券金紫荊獎「卓越高質量發

展上市公司」、「卓越投資者關係管理上市公司」兩大重

磅獎項。

據 悉 ， 中 國 證 券「 金 紫 荊

獎」由香港大公文匯傳媒集團

聯合香港中國企業協會、香港

中國金融協會、香港中資證券

業協會、香港公司治理公會主

辦，針對中國內地和香港地區

所有上市公司及其高管進行對

比和綜合評測，以表彰年度特

色突出、成就顯著的上市公司

和管理者。

作為金融界規模大、層次

高、公信力強的兩地上市公司

公開評選，「金紫荊獎」已成為

海內外資本市場觀測中國上市公司發展的風向標，素有

上市公司「奧斯卡」的美譽。再度榮獲兩大重要獎項，不

僅是對公司過去一年經營業績的高度認可，更是對公司

行業領先地位的權威肯定。

作為全球領先的特大型基建服務商，2024年以來，

公司做強做專主責主業，深入實施「三重兩大兩優」經營

策略，統籌好國內、海外兩大市場，抓經營、拓市場、

有結構、提質效，在國內經濟整體下行、行業發展放緩

等多重因素的影響下，展現了較高的經營韌性。2024年

上半年，公司新簽合同額為人民幣9,609億元，同比增

長8.4%。綜合毛利率11.7%，同比提升0.8個百分點，

盈利能力進一步增強。

在海外業務發展方面，公司積極踐行「海外優先」戰

略，深入推進「國際化2.0」迭代升級，海外業務發展質

量穩步提升。2024年上半年境外新簽合同額為人民幣

1,961億元，同比增加39%，佔比約20%，業務結構不
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斷改善。在新興業務發展方面，公司加快構建新興業務

格局，2024年上半年新興業務領域實現新簽合同額人民

幣2,952億元，同比增長51%。在科技創新發展方面，

公司聚焦關鍵核心技術領域，以交通強國建設試點為牽

引，多項關鍵核心技術攻關實現突破，並取得超大直徑

液壓油缸、重型驅動橋等多項里程碑成果。

專注主業高質量發展的同時，公司亦積極踐行高質

量投關管理，不斷優化投關工作，健全投資者關係服務

矩陣，暢通投資者溝通渠道，為投資者提供準確、及

時、全面的信息，在資本市場樹立了良好的形象，贏得

了投資者的廣泛認可和讚譽。

榮獲金紫荊獎「卓越高質量發展上市公司」、「卓越

投資者關係管理上市公司」，既是肯定，也是鼓勵。未

來，公司將繼續強化主責主業管理，以價值投資理念，

聚焦「大交通、大城市」兩大核心業務，加大稀缺優質資

源整合進入力度；加強資本市場管理，積極籌劃市值管

理體系，持續推進提高央企上市公司質量專項工作，以

講好估值故事，做好溝通橋樑的管理理念，穩步做好上

市公司市值管理工作，實現股東回報最大化；持續深化

公司治理，加強資本運作，做好合規防範工作，推動公

司高質量發展邁上新台階。
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中手游最新開放世界新遊《仙劍世界》
定檔上線

港股主機板上市遊戲公司中手游 (0302.hk)宣佈，

旗下重金投入的自研仙劍IP首款開放世界RPG遊戲《仙

劍世界》定檔1月9日全平台上線。公開資料顯示，中手

游是一家全球化IP遊戲運營商，旗下擁有《仙劍奇俠傳》

等知名遊戲IP。《仙劍世界》在11月4日新近結束的測試

中顯示，該遊戲已支援PC、移動（Android和 iOS）和雲

遊戲三端遊玩。未來規劃增加主機端及VR/MR端多端體

驗，以覆蓋全生態。

據官方介紹，《仙劍世界》為仙劍 IP系列之最新力

作。此遊戲在故事與劇情方面延續了仙劍之精髓，亮點

在於其融合仙劍歷代世界觀的基礎上，新增類似2024年

遊戲圈黑馬產品《幻獸帕魯》的抓寵養成戰鬥玩法。《幻

獸帕魯》于Steam平台發行，同時線上玩家數一度突破

200萬，累積營收超36億人民幣。與之不同的是，中手

游預備推出的是一款跨端網路遊戲產品。

從中手游歷年財報中提及仙劍IP及《仙劍世界》的次

數可以看出，中手游的規劃頗為長遠且野心勃勃。早在

2018年和2021年，中手游分別斥資2.13億人民幣、6.4

億港幣，兩次出手完整收購並整合了仙劍IP大陸地區權

益。而在2024年9月12日，中手游再次出手，全面收購

大宇資訊旗下除中國大陸外所有

地區的《仙劍奇俠傳》系列遊戲衍

生演繹作品（包括但不限於單機遊

戲、網路遊戲、動漫及電影），以

及相關音樂、文字、美術等作品

的智慧財產權、競爭性權益、商

業機密等相關權利。至此，《仙劍

奇俠傳》這一知名IP的全球所有權

完整歸屬中手游所有。

接手IP後，為整治授權、內容

亂象，重振仙劍IP，中手游開始探

索符合IP發展的全新策略－其中最

主要的投入，便是2021年起首次

公開研發的《仙劍世界》這款開放世界新遊。借此力作，

中手游希望能使IP通過更流行和多樣的表達形式實現用

戶擴容，也能借IP長線優勢，使產品獲得更持久的生命

力和影響力。2023年4月，中手游發佈了《仙劍世界》首

曝CG和實機視頻，兩者均在B站獲得了百萬播放量，相

關話題也沖上了微博遊戲熱搜。資料顯示，《仙劍世界》

於2023年6月開啟首測，至今已歷經四次公開測試。在

此過程中，版本不斷優化，其玩法與品質相較初版均有

顯著提升。

而趕在產品正式上線前，中手游拿下仙劍IP全球版

權，這顯示出其已掃清產品全球上市的障礙，有望將遊

戲市場拓展至全球，而非局限於中國玩家群體。外資機

構晨星針對中手游的最新研報顯示，維持中手游2.40港

元的公允價值估值，原因在於其對中手游的大部分長期

收入預測都取決於將要發佈的該款新遊《仙劍世界》。同

時，研報中披露晨星已親自測試該款遊戲，相信這款遊

戲將在正式發佈後的幾個季度顯著改善中手遊的財務表

現。其根據自有模型推算估計《仙劍世界》上線後的年化

收入貢獻約為17億元人民幣。
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固態電池核心材料，
硫化物技術路線加速推進

摘要：固態電池憑藉高能量密度和高安全性兩大顯

著優勢，成為下一代高性能鋰電池。新能源汽車和低空

經濟等下游需求持續催化。近期比亞迪、廣汽、長安等

車企公佈全固態電池裝車時間表，國內外主流車企的

固態電池裝車時間集中在2026–2030年，2027年成為

全固態電池量產的關鍵時間節點。低空經濟作為新興產

業和未來產業，2024年上升至國家戰略，景氣度不斷

提升。隨著電動垂直起降飛行器(eVTOL)、城市空中交

通(UAM)的發展，市場對高性能固態電池的需求日益增

加。固態電池有望成為低空飛行載具的一項主流電池技

術，為固態電池的下游應用打開更大的市場空間。

固態電池具有高能量密度和高安全性兩大顯著
優勢，成為下一代高性能鋰電池

從性能對比來看，理論上，固態電池在離子電導

率、能量密度、耐高壓、耐高溫、迴圈壽命等各項指標

均優於液態電池，兼顧了傳統液態電池無法兼顧的高能

量密度和高安全特性。固態電池的優勢，主要體現在：

(1) 高安全性：高安全性是固態電池的首要優勢。

傳統液態電池存在電池熱失控等安全隱患，在

大電流下工作負極有可能出現鋰枝晶，從而刺

破隔膜導致內部短路；液態電池採用有機電解

液，當電池在溫度過高或內部短路等異常情況

下，存在自燃甚至爆炸的危險。而固態電池採

用固態電解質，固態電解質具有不易燃、耐高

溫、化學活性低等特性，且能夠有效抑制鋰枝

晶生長。因此，固態電池能夠大幅提升電池的

安全性。

(2) 高能量密度：傳統液態電池的能量密度已經接

近其350Wh/kg的理論極限。固態電池的電化

學視窗寬，能夠承受更高的電壓（5V以上），材

料可選擇的範圍更廣。因此，可以通過採用更

高比容量的正負極材料，使得能量密度可達到

500Wh/kg甚至更高。

(3) 寬溫區運行：目前一般電動車在冬季續航里程

下滑明顯，主要原因在於液態電解質在冬季流

動性下降。固態電池由於採用固態電解質，具

備更好的低溫導電性，可以在更廣泛的溫度範

圍內（–50℃至180℃）保持高效的充放電性能，

尤其是在低溫環境下，其性能表現保持優異，

成為解決電動車冬季續航里程問題的利器。

(4) 體積小： 傳統液態電池需要使用隔膜和電解

液，二者佔據了電池中近40%的體積和25%的

品質。固態電池使用固態電解質取代液態電池

的隔膜和電解液，正負極之間的距離可以縮短

到只有幾到十幾個微米，從而大幅降低電池的

厚度。同樣的電量，固態電池的體積將變得更

小。
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主流車企相繼公佈固態電池裝車時間表

近期多家車企密集公佈全固態電池裝車時間表。2

月15日，在第二屆中國全固態電池創新發展高峰論壇

上，比亞迪鋰電池CTO孫華軍表示，比亞迪將在2027

年左右啟動全固態電池批量示範裝車應用，2030年後實

現大規模上車。2月13日，廣汽集團宣佈其全固態電池

研發進展順利，計劃2026年實現裝車搭載。2月9日，

長安汽車發佈全固態電池「金鐘罩」，計劃2025年實現

全固態功能樣車首發，2026年完成裝車驗證，2027年

逐步推進量產。此外，現代汽車將於3月首次向公眾展

示其全固態電池試點生產線，並計劃在2025年底前發佈

首款搭載全固態電池的電動汽車原型車。此外，上汽、

一汽、奇瑞等國內車企，以及大眾、寶馬、賓士、豐

田、本田、日產等德日車企此前也公佈了全固態電池裝

車時間表。2023年起部分車型搭載半固態電池，2024

年搭載半固態電池的車型增多。主流車企的固態電池裝

車時間集中在2026–2030年。多家車企計劃於2027年

左右開始上市搭載全固態電池車型。

低空經濟景氣度不斷提升，驅動對固態電池的
迫切需求

2024年全國兩會，「低空經濟」首次被寫入政府工作

報告，並作為新興產業和未來產業，列入2024年政府

工作任務，積極打造低空經濟新增長引擎。2024年以

來，低空經濟的景氣度不斷提升。隨著電動垂直起降飛

行器(eVTOL)、城市空中交通(UAM)的發展，市場對高

性能固態電池的需求日益增加。固態電池有望成為低空

飛行載具的一項主流電池技術，為固態電池的下游應用

打開更大的市場空間。近期固態電池在低空經濟領域的

應用，以及低空全電動載人飛艇接連取得了重大突破，

有望加速推動固態電池在低空領域的產業化應用進程。

2024年11月14日，全球領先的城市空中交通科技企業

億航智慧EH216–S全球首次eVTOL固態電池飛行試驗

的成功，標誌著固態電池在低空經濟領域的應用取得了

重大突破。EH216–S搭載固態電池成功完成單次不間斷

飛行測試，達到48分10秒，適用不同飛行需求，續航時

間可顯著提升60%–90%。

2025年2月21日，由中航工業自主研製的電動型

載人飛艇「祥雲」AS700D在湖北完成了首次科研飛行試

驗，標誌著我國低空經濟領域的綠色航空新裝備取得

重大突破。AS700D是我國自主研製的全電動力飛艇，

最大設計飛行速度每小時80千米，最大飛行高度3100

米、含駕駛員最大載客量10人。

這型飛艇在首款載人飛艇AS700的基礎上進行了全

面的電動化升級，採用先進的鋰電池電驅動系統、螺旋

槳系統、推力向量系統及冷卻系統。其具有獨特的環

保、低噪音以及操控便捷等多功能性特點。AS700D投

入市場運營後，可以廣泛應用在低空旅遊、空中廣告、

城市安保、航空勘探、應急救援等多種場景。2024年低

空經濟上升為國家戰略，多個省份已將低空經濟列入發

展規劃，國家的支持和推動為低空經濟的發展提供了有

力保障。隨著相關政策的不斷完善和落實，eVTOL、載

人飛艇等低空飛行器的適航認證和商業化進程將加快推

進。2026年左右國內eVTOL主機廠商有望迎來密集取

證。eVTOL、載人飛艇等低空飛行器的市場需求增長將

推動對高性能固態電池的需求增長，並且未來有望進一

步拓寬固態電池的應用場景。
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半固態電池進入量產階段，全固態電池漸行漸
近

目前在全球範圍內，全固態電池主要處於核心技術

突破和試製階段，從行業各家企業的表態來看，全固態

電池將提前至2027年開始小批量生產。目前制約全固

態電池產業化的主要局限在於：材料技術、製備技術還

不成熟，製備成本過高等。其中「固固介面」是固態電

池研發的首要技術難題。與傳統液態電池的「固液介面」

相比，固態電池存在「固固介面」問題，也就是固態電解

質、正負極（尤其是富錳正極、鋰金屬或矽基負極等新

型材料）、集流體、添加劑（導電劑、黏結劑等）等材料

之間存在相互作用的複雜性，造成穩定性差。並且「固

固介面」的接觸電阻較高，離子電導率較低。由於全固

態電池的製備仍然存在一系列關鍵問題需要突破解決，

行業普遍認為全固態電池距離大規模產業化至少還需要

5年時間。

自2024年開始半固態電池逐步進入量產階段。在

全固態電池正式進入商業化階段之前，半固態電池或許

是很好的過渡技術解決方案。半固態電池使用的是固液

混合電解質，電池中電解液的含量佔比在5%～10%之

間，增加塗覆固態電解質，其電化學原理與液態鋰電池

相同，基本可以沿用現有成熟的電池製造工藝，生產難

度小於固態電池。而相比於傳統液態鋰電池，半固態電

池在性能上可以有大幅提升，其優點包括安全性更好、

能量密度更高、靈活性更好、迴圈壽命更長、工作溫度

範圍更寬、耐擠壓和耐震動等。因此，半固態電池成為

液態電池向全固態電池轉型的過渡技術。

電池廠商百家爭鳴，固態電池市場規模有望快
速增長

隨著頭部電池廠商的全固態電池量產時間表相繼明

朗，固態電池產業化進程呈加速勢頭。近年來國內外主

流電池廠商及專注於固態電池的初創企業，不斷推進固

態電池的研發與應用。2024年尤其是下半年以來主流電

池廠商密集公佈其在固態電池領域的最新進展與技術突

破。隨著頭部電池廠商的全固態電池量產時間表相繼明

朗，全固態電池的啟動量產時間提前至2027年，固態電

池的產業化進程呈現加速的勢頭。

具體來看，衛藍新能源、清陶能源、贛鋒鋰電、輝

能科技等專注於固態電池的國內初創企業已經率先實現

半固態電池的量產。衛藍新能源、清陶能源、太藍新能

源等電池初創企業普遍計劃將於2027年實現全固態電池

小批量生產。而寧德時代、比亞迪、國軒高科、中創新

航等國內主流電池廠商則聚焦於全固態電池，這些企業

均計劃將於2027年實現全固態電池小批量生產。相對於

國內企業率先量產半固態電池，海外企業聚焦於全固態

電池。LGES、SK On、三星SDI等韓國主流電池廠商，

以及Quantum Scape、Solid Power等美國電池初創企

業，計劃於2026年–2030年期間實現全固態電池量產。



40

行業解構

2025–2030年全球固態電池市場規模將迎高速增

長。未來隨著固態電池技術不斷進步，成本逐漸呈下

降趨勢，尤其是國內半固態電池產業化進程已開啟，國

內外主流電池廠商全固態電池量產時間表逐漸明朗，

未來幾年全球固態電池的市場規模將得以快速增長。

2023年全球固態電池出貨量約1GWh，2024年出貨量

約5GWh。根據EVTank資料，預計2025年全球固態電

池出貨量將超10GWh，2030年將超600GWh，2025–

2030年的年均複合增長率高達123%。預計到2030年固

態電池在整體鋰電池中的滲透率在10%左右，市場規模

將超過2500億元。
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2025年中國零食行業報告－零食
量販崛起，零食零售新紀元

摘要：中國零食行業正處於「量價齊升」的黃金期，

健康化、場景化、數字化是核心增長邏輯。近年來市場

規模保持穩健增長。2020–2022年中國零食行業受宏觀

因素進入微量時代，增長率明顯下滑；2023年零食市場

呈現」強頭部、弱長尾」格局，傳統品類需通過場景創新

延長生命週期，健康化細分賽道存在結構性機會；2024

年中國零食管道結構中，量販店佔比最大，超過40%；

超市佔比約為24%左右，電商管道佔比在20%左右，且

逐年下降。

管道變革帶來的新一輪增量

中國零食行業正處於「量價齊升」的黃金期，健康

化、場景化、數字化是核心增長邏輯。近年來市場規模

保持穩健增長。2020–2022年中國零食行業受宏觀因素

進入微量時代，增長率明顯下滑，2022年僅為0.8%。

隨著近兩年量販零食管道不斷擴大滲透，增長率快

速上升，截至2024年中國零食市場規模增長至1.4萬億

元人民幣。

中國零食市場分層破局

當前市場呈現」基礎品類托底、黑馬品類突圍、長

尾品類蓄勢」的三層結構。傳統巨頭需在存量市場中尋

找高端化升級路徑（如餅乾添加功能性成分），辣條代表

的新勢力應加速健康化轉型以突破品類天花板，魔芋、

鵪鶉蛋等細分品類則需通過場景創新實現從」邊緣補充」

到」主流選擇」的跨越。

2023年零食市場呈現」強頭部、弱長尾」格局，傳統

品類需通過場景創新延長生命週期，健康化細分賽道存

在結構性機會，但需解決消費者支付意願與成本控制的

矛盾。品牌競爭已從單一產品比拼升級為供應鏈效率、

場景洞察與內容營銷的複合型戰役。

零食對單一管道依賴度低

行業集中度較低，消費者喜好眾多，導致零食品類

供需兩端分散，單品難以上量；同時零食銷售管道多

元，對單一管道的依賴程度較弱。

各類管道中，零食最大和最小的分別是超市和食品

專賣店管道，分別佔比36.9%和4.6%，相較其他食品飲

料品類更為分散。
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管道增長紅利向肩腰部品牌傾斜

隨著區域性競爭轉變成全國性競爭，相較於南方，

北方市場擁有更多的空白區域將被覆蓋。同時，競爭也

由主打價格戰的小店模型發展至提升體驗的大店模型

從SKU⻆度來看，量販店需要用頭部品牌引流，肩

腰部以及白牌提高利潤，隨著在大店模型中SKU數量的

增多，肩腰部產品更為受益，以零食很忙為例肩腰部品

牌的佔比將提升至約40%

量販零食店主導線下，線上滲透率約20%

中國零食銷售管道經歷了四次重要的業態變革：各

個品牌從流通網絡經銷商及賣場(1990s)，逐漸變革為

連鎖店銷售形式(2000s)，後歷經電商的興起(2010s)，

發展為量販管道銷售(2020s)

中國零食管道結構以線下為主。2024年中國零食管

道結構中，量販店佔比最大，超過40%；超市佔比約為

24%左右，電商管道佔比在20%左右，且逐年下降。

量販管道通過「去中間「環節和高周轉效率實現低

價優勢，2024年市場規模預計達1,040億元。線上管道

中，抖音等短視頻平台成為新品推廣主陣地。

傳統管道的高毛利為量販留下折扣空間

量販業態開始於2010年，首家品牌老婆大人在浙江

創立；2017年資本入局，推動零食很忙等新品牌崛起；

2022年業態隨性價比消費興起，大量資本湧入

從加價情況來看，零食在傳統管道流通毛利較高，

例如連鎖KA加價率約60%，這為量販管道留下較大折

扣空間

零食量販「高性價比+高周轉」衝擊市場

零食量販作為新興零食售賣管道，具有管道效率高

的特點，可實現多品種高品質低價格的零食供應，進一

步推動了零食行業發展。

量販零食店SKU接近2,000，SKU深度及寬度均較

高。量販優勢主要體現在：包裝：零食量販商通過提供

大量散裝、稱重的零食，幫助消費者解決選擇困難的問

題；安全：零食品牌直接供貨，保障食品安全；爆品更

新：零食量販商通過在各大社交平台中洞察最新零食消

費趨勢，即時在品類中補充當下流行品牌或品類。
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行業解構

資本市場看好零食量販經濟

零食行業融資熱度不減，資本市場看好零食量販經

濟：下沉市場帶來巨大發展機遇，中國零食量販領域近

年來的投融資情況蓬勃發展；零食量販品牌之間的合作

與整合將實現資源共用、優勢互補，提升整個行業的

競爭力。近年中國零食量販領域融資數額普遍破千萬，

2023年12月趙一鳴零食、零食很忙合併品牌「鳴鳴很

忙」獲戰略投資10.5億元，其公司最新估值破百億。

量販管道由內耗式競爭轉向兼併階段

2023年前，量販品牌在區域內快速擴張並跑出區域

龍頭，零食很忙、好想來、零食有鳴、趙一鳴等頭部品

牌逐步成為湖南、江浙皖、四川、江西地區區域龍頭，

2022年市場份額分別佔比15%、12%、8%、6%

23年9月，萬辰集團合併五家量販品牌（好想來、老

婆大人、來優品、吖滴吖滴、陸小饞），11月零食很忙

與趙一鳴合併。
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ICP環匯商業廣場M3-1208號
電話：(86) 028 84165274

www.alphafp.hk

招股書制作

年報制作

合規報告設計服務

翻譯服務



環球路演有限公司 (IR Global Roadshow Ltd.) 

成立於2004 年，為皓天財經集團 (01260.HK)旗下擁有之全資子公司。

環球路演專門為IPO客戶提供國際路演管理及投資者關係服務，是香港上市路演業

專業人員最多、執行項目經驗最強的專業路演公司。復合型團隊成員分別來自大陸、

香港和海外。明確分工負責客戶陪同、後台支持、海外會議製作及各城市本地

支持。以各自專業中的最強項執行項目。百餘位常駐香港人員及海外當地支持人員， 

覆蓋東南亞、日本、中東、歐洲大陸、英國及南北美。我們掌握環球路演行業最新、

最全面的行業資訊和操作經驗，並不斷追求更好、更到位的服務水平。

最專業的
國際金融
路演服務

香港皇后大道中99號中環中心9樓全層

電話 852 3970 2289    電郵 enquiry@wsfg.hk    網址 www.wsfg.hk


